
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Componentes 
 

DISCIPLINAS 
 
 

TOTAL DE 
HORAS 

S
o

ci
o

cu
lt

u
ra

l 

Português 
 

320 

Língua Estrangeira 
 

220 

Área de Integração 
 

220 

Educação Física 
 

140 

Tecnologias da Informação e 
Comunicação 

 
100 

Científica 

Matemática 
 

300 

Economia 
 

200 

T
éc

n
ic

a 

Comercializar e vender 
 

440 

Organizar e gerir a empresa 
 

354 

Comunicar no ponto de venda 
 

243 

Comunicar em Francês | Espanhol 
 

63 

Formação em Contexto de Trabalho 

 
600 

 TOTAL DOS 3 ANOS DO CURSO 3200 

Opcional Educação Moral e Religiosa Católica 81 

Certificação 
A conclusão, com aproveitamento, do Curso Profissional confere: 

 Um diploma de nível secundário de educação (12.º Ano); 

 Um certificado de qualificação de nível 4 do Quadro Nacional de 
Qualificações; 

 A conclusão do Curso Profissional permite o prosseguimento de estudos, 
nomeadamente o acesso ao Ensino Superior. 

 

 Técnico Comércial em empresas ou 

instituições públicas ou privadas 

direcionadas para a venda de bens e 

serviços; 

 Agente ou Delegado Comercial; 

 Promotor de Vendas; 

 Auxiliar Administrativo. 

 

 

 Organizar e planear a venda de produtos 

e/ou serviços em estabelecimentos 

comerciais; 

 Executar tarefas de gestão comercial, de 

pessoal e financeira; 

 Aplicar as novas tecnologias às funções 

de comercial; 

 Implementar princípios de gestão e 

comunicação estratégica; 

 Fazer estudos de mercado; 

 Executar tarefas administrativas. 

 



 


